Ó aqui então a gente que que cê acha a gente deixa como híbrida. Mais híbrida é relacionada ao quê o outro eu acho que pode ser encontro semanal cara tem que ser encontro semanal entendeu. Não aqui híbrido ele se refere tipo assim vai ser em grupo e ter e ter alguma com você só entendeu a mentoria. Como se fosse uma individual. É acho que pode botar só em grupo. Deixa em grupo e só um boarding. É ou sei. Pô porque eu vou te falar é melhor mentoria em grupo cara. Porque senão cai naquilo você vai nem saber o que perguntar. Vai chegar na hora você não vai ter o que falar no individual fica uma apada ruim. Sim. E aí deixa o individual por aco o cara tenha alguma dúvida chama o WhatsApp como se fosse um suporte mas aí a gente deixa como se fosse um over delivery entendeu. Não vai não vai ficar falando que vai ter a gente entrega lá no. Se precisar alguma coisa manda mensagem a gente marca aí a gente faz uma a mais ainda. Aqui uma hora cada seria semanal. É deixa como uma hora mas. Também se ficar uma hora e meia 9h30 Aquele deu ideia de botar isso aqui cada encontro dois a três mentorados apresenta seis casos desafios Mas isso aí também pode deixar pra. Não mas não pra quê. Número ideal de vagas de 15 a 25 por turma. Então acho que não precisa ter turma isso que ia ser uma vaga que eu ia falar entendeu. Aí você vai falar tipo assim o que que a gente pensa porra. Vai juntando ali tipo o da Tatá. Começou com 20 depois entrou mais 20 depois entrou mais 20. pô mas qual o momento vê se você vai entender igual a Débora reclama lá pô ela tem um monte de gente nova ele fica repetindo não ele não fica repetindo porque a regra é gente nova ele fica repetindo porque porque aquela porra é mria. Entendeu então assim. Eu acho que o que a gente tem que fazer é seguir no cronograma e lógico que tem que ter uma rotação a gente vai falar de emagrecimento aí o parte técnica e a gente vai lá e daqui a pouco vai voltar e vai falar de novo mas a grande parte da mentoria é a dúvida dos mentorados que vai ter aí o cara tem uma aí às vezes a gente vai falar sei lá plano de carreira. P bota as estrelinhas bota o tal curso isso vai ser uma vez só que aí vai chegar algum dia que alguém vai perguntar se apagado a gente vai volta na estação. Então acho que os assuntos são cíclicos não tem nada O que vai ter começo meio e fim são as imersões que eles vão ter direitos. Então acho que não tem que ter turma é contínua. Vai entrando É, frequência semanal 12 meses 24 contos eu vou tirar 12 meses gera maisurso resultado recomendação pra primeiro turma até tirar. 24 encontros. Bota 12 meses só chega em encontro eu não sei que encontro esse 24. eu troquei pra semanal aqui porque tava quinzenal aquilo ali eu não tirei. 12 meses. Essa faixa de preço ele tinha botado aqui mas eu tirei porque tava tipo assim de oito a sei lá tava muito. pai da maneira também que eu ia conversar faixa de preço cara Dá pra gente usar escassez da seguinte forma. Ah igual o Luiz perguntou tem limite de vaga praiação Cara não é online fo quanto mais melhor não tem limite agora o que a gente pode botar limite de verdade é tipo assim cara a gente só tem mais três vagas nesse valor. E a gente vai tipo sei lá você sendo amigo por que eu falo de 60 porque é o ticket médio que se você bater 30 mentorados você é convidado pra cair na MMS quer ver a sócio do Flávio Aúcho lá. E aí tem umas paradas maneiras que eu te falo. Então assim, vamos botar assim possível o objetivo da mentoria? Cara, bater 30 mentorados no mínimo 60.000 o que a gente consegue ficar se a gente vai entrar ou não no nosso mas é Mas a gente. Se capacita a entrar entendeu E no início foi o ticket que euendigo. Foi o ticket que eu vendi. E tentei vender um por 80 já vou te falar quem vende 60 vende 80. Sim. Mas a gente pode fazer isso ó quem tá aqui na imersão não sei o que cara aí sei lá aí depende da quantidade de gente que tira na na imersão né. A gente fala ó quem entrar em contato hoje Cara as pessoas que entrar em contato hoje pra gente agendar a Copa vai falar sobre mentoria e a gente vai manter o preço e tal e cara a partir de amanhã a gente já vaiistar um preço acima então vai ser meio que o última oportunidade Você pensou em até 80 só pra eu vo botar mais ou menos aqui. 60 e 80 aí eu acho que assim pra pular de 80 aí já tem que tá bem validado vendendo bem pra poder mas eu acho que assim até os 120 sofre fácil depois que vai agarrar um pouco mais. Taxa de retenção aqui é um negócio que ele chutou aqui não sei né mas deixa isso aqui. Prós e contras aí aqui seria a mentoria híbrida eu tinha visto alguma coisa legal que que por isso que eu não apaguei. Grupo de WhatsApp vai ter. Ok eu vou deixando o que a gente pode deixar pra outro a gente deixa aqui. Vou te falar um negócio de preço também que acontece o que que rola às vezes o preço às vezes o que a galera faz o que que você realmentete pra isso é tipo assim cê tá vendendo um t0.000 né. 60.000 80.000 beleza. Ao invés da gente aumentar a mentoria. Às vezes a gente mantém isso e faz um novo produto de tipo assim. Tipo atualização. 150 é igual o neto acho que de master.ria acelerador médico acelerador médico master é de 150 que aí tem sei lá. Aí quando que mais você. Como diferenciar o a mais ali que a gente pode pensar. Sim. Então também existe essa possibilidade assim de a gente ter. Você lembra do desconto Ah esse tipo o desconto de 28 por cento de zero batido mas se fosse mais teria 40. pô só de desconto aqui às vezes daria pra pagar o custo ali do mais só se eu pedisse tanta X noido então assim tem alguns números aqui dá pra gente pensar parecido né. Tá depois eu vou eu boto isso aqui. Acessa a área de membros com conteúdo gravado e materiais isso aí vai ter né já. Número devados que eu vou tirar. Aquele ele vai dando ideia do que que vai ter aí depois o que vai que eu ter que ser você mesmo e lar clínico protocolo de emagrecimento manejo comorbidade interpretação avançada de exames prescrição inteligente Casos clínicos reais atualização de literatura isso aqui ele tá falando da mentoria tá. falando da imersão não. Pilar comercial gestão como precificar consultas e procedimentos como criar pacote de acompanhamento posicionamento no Instagram script de primeira consulta Como lidar com paciente que acha caro gestão financeira básica do consultório como montar a equipe. Mas isso aí que informação que você deu porque ficou ficou bom pra caralho. Fui jogando no que a gente falou. Só que eu fiz por aqui.elo eu fiquei caralho isso ficou grande. Eu fiz pelo terminal aí eu pedi o cara do do Rioiverde ele fala invoque agentes sênior de sei lá o quê. Aí eu fui jogando essa porra Aí ele tinha me dado um framework assim pequenininho eu falei não quero uma coisa detalhada detalhe tudo desde a imersão a mentoria. Aí ele ah você quer como eu falei ah pode ser em Word que eu consigo editar. Aí vocêenta e tantas páginas falei caralho jogou a porra toda aqui. Não.estão financeira como montar equipe indicadores que precisa acompanhar. Então uma parada que eu vi até um vídeo do Flávio Augusto falando foi tipo assim Ele fala que o erro de muita gente é a querer ensinar muita coisa. Fala cara você promete muita coisa o cara pode até achar o bom no início só que esse cara é o primeiro a desanimar porque ele vê que ele não consegue implementar tudo e desanimar. Mas eu pensei nisso aqui pra gente guiar o que a gente vai fazer não o que a gente vai prometer. Que a gente promete muita coisa e depois não faz né mas eu acho que tipo assim o que que eu vejo que a gente é diferente da galera porra agendamento uma agenda telefonar convertendo então assim time comercial né Então comercial então a gente pode fazer um treinamento que é o script ali do do David e tal. modelo de negócio ou seja ao invés de ficar vendendo consulta bolsa buscar de programa de acompanhamento isso tanto pra dar resultado do paciente quanto resultado financeiro da clínica né e acabar aumentando recorrência faturamento. Tudo isso então é mais isso. Porque o que vende de verdade na mentoria e o gatilho de venda da mentoria que é mais fácil do que vende de acompanhamento. Até mesmo com um ticket maior é porque fica claro que o médico às vezes assim irmão você vai pagar R$80.000. Só quanto que você vai ganhar pra isso o quanto você vai deixar de ganhar não pagando R$80.000 é maior do que R$00.000. E aprender a fazer aquilo ali em uma semana você retorna esse dinheiro.amente então se você fizer bolitinho ali e vender 34 programas de acompanhamento cê já pagou o teu investimento e vai porra o restante é tico isso então essa visão do ROI daquele chão retorno de investimento tem que ser muito clara então acho que não tem problema os caras da enndogin eles falaram isso eles falaram cara a gente já tinha uma mentoria uma parada de furado que a gente vendia tipo por turma ficava abrindo turma fechando a turma e começava turma terminminava a turma. Aí a gente não dava continuidade e a gente só ensinava a parte técnica Quando a gente ia no período do David que ele ajustou essa parada primeiro de ser uma coisa contínua da gente não da gente ensinar também como vender essa parada A gente acho que não ninguém. Carol acho que ela muito. Ô Carol pede pra começar na minha sala lá tudo bem beleza é que aí vai rodar lá em cima primeiro acho que não tem ninguém lá em cima e depois vem pra baixo. Eles fazem não. Acho que você tem outra forma e aí quando ensinou eles a tipo assim cara ensina agora como eles vão comercializar essa praia e ganhar dinheiro como que eles estão aprendendo a mentoria Como é fácil vender mesmoet muito alto e a galera começou a ter muito mais resultado e aquilo ali acaba gerando um segundo vicioso então a gente não pode perder um pouco sua consciência. É, se não também. Então aí a gente ensina essa parada pra retornar o dinheiro pra galera ficar mais cedo dinheiro e eu acho que isso vai tipo assim quanto mais a gente for fazendo e for menos melhor. a gente tem que ter um pouco de cuidado tipo assim. Cara pra quem é a mentoria pra quem não é eu acho importante também tipo a Nicole esses dias e me mandou mensagem Ah tem que ter uma amiga minha do Rio que ela pô tá no último período ela já queria ir aprendendo falei eu falei Nicole ah cara não vou porque tipo assim pra ela. Igual o médico que cê tá atendendo ali no pronto socorro mandou mensagem. Falei cara beleza uma imersão que eu só vou falar de parte técnica não paradas Maneiro porque tem começo meio dia ali. Agora a mentoria que não tinha dúvida de que se não tá atendendo se não tem consultório se ele não tá não tem como. Beleza a gente quer vender ali mas tambémivo não a gente fica botando gente que não vai ter o resultado só vai dar pro resultado pro paciente pro médico tiver aquele perfil ali já. Sim. Engatilhado entendeu. Aqui é acompanhamento do monrados né do ano individual checkin mensal. Isso aqui tem que ver se a gente vai a comunidade como criar senso de grupo grupo e WhatsApp exclusivo. Então essa parada aí a gente pode fazer a porra de um real pra fazer isso cara. É. Pra acompanhar eles assim todo final do mês eles uma parada e aí a gente bota tipo assim como se fosse um camrãozão assim lá onde dá né mas tipo assim porra verde vermelho amarelo. Pelas perguntas ele já faz uma triagem Tipo assim e da tuas metas qual o que que cê já tá fazendo como que tá é aumentar o faturamento já vem tanto e aí conta como que cê tá sei lá algumas perguntas que direcionem que ele consiga fazer uma miniriagem pra falar assim cara esse cara tá verde tá tranquilo esse cara tá magro o cara que tá vermelho. Aí sei lá o vermelho a gente fala pô vamos fazer aqui. Puxaram Tipo puxar antes do cara começar a desanimar e falar ah não quero sair entendeu isso coisa interessante a gente fazer. É maneiro. Aqui é tipo o que eu tipo que eu que o Davidson faz né tipo todo encontro em grupo começa cinco minutos de quem teve uma vitória compartilhar aspas porque ele bate palminha né tipo como se fosse isso. meta no grupo porra co pessoaada porque isso aumenta depoimento então ele ele éentos no começo. Se eu não vê ninguém reclamando do nada no grupo. E ele e ele esculacha meu irmão mentalidade baixa a galera fica cara se tiver algum problema isso aqui fala comigo. Então assim coisa ruim Não aparece. Não aparece pra ninguém ele vem pá. Coisa boa aí você fala com ele joga no grupo bota no grupo pra esperar os outros não sei o que não tem que ter é só que ter a graça né então tem que ter um pouco desse. Banco presencial opcional um encontro presencial no meio de mentoria. Pode ser um jantar. Pode ser aquele encontro que você falou um evento né. Apelido da turma não vai precisar isso porque não vai ter turma. Entregas tangíveis o que que a gente pode fazer pra pra começar a entregar né isso aqui acho que ele fala pra fazer no início antes de você tentar vender imersão. Tipo alguma coisa algum documento você manda pra pessoa antes de ficar de perguntar como é que tá no consultório. Entendeu tipo ou jogar no grupo ah eu tô fazendo fiz um documento aqui disso aí depois cê fala ah viu o documento gostou A ideia que ele deu aqui né viu o documento gostou ah gostei ah então eu tô fazendo agora um outro projeto tipo agora eu tô fazendo uma imersão aí você apresenta a imersão entendeu você já deu uma parada pro cara depois você apresenta a imersão meio que essa ideia aquele que ele faz também. Entregas Playbook planilha de precificação só que a gente pode ver pra pra fazer né tipo aquela calculadora não sei se se de repente a gente faz alguma coisa na I também. Script de primeira consulta isso aqui eu acho que você tem um roteiro que você segue não tem. Tem Plate plano de acompanhamento. Mas esses st ganhar a consulta mas você entregar o estand tá não beleza. Mas esse do Playbook isso aí que cê tá falando entregar antes do. É então esse isso aqui ele botou aqui do mrado né mas isso aqui ele deu ideia pra fazer antes não sei se é o mesmo que ele se refere só sei que daqui ele tá fazendo outra coisa Porque ele tinha dado essa ideia ao invés de você até ter um slip de mensagem ao invés de já chegar falando da imersão alguma coisa da entregar alguma coisa primeiro. Então é interessante que a pessoa chama de isca só que antigamente a isca era Ela se cadastrava e ganhava aí hoje eu fico nem se cadastra entendeu talvez não cara. Oi fulano viu só dando um grupo aqui de tal e acho que cê vai vi que cê trabalha com isso eu tenho fiz isso aqui tipo. Checklist consultório Premium aí modelo de contrato com paciente botei bem grande aqui que a gente precisa terminar o nosso. Pra poder tá pronto. nada tô pagando ela e porque só não nada vai pagada lá não mas isso é bom entenda como isso é bom. É porque pode prescrever aí eu tava pensando em tentar negociar dessa e pagando pra ela fazer esses contratos cara. É assim pô tô te pagando a pagada aqui que que cê bota mais ali pra gente ela pegar esses contratos de tá usando aquele que a Débora mexeu aquele que a gente mexeu mexeu mexeu a gente não acabou. Até que eu vi a lista deve ter coisa já ultrapassada ele. Gravação de todos os encontros em grupo isso fica gravado. É então tá. se a gente tiver de conclusão acesso vitalício à área de membros só que mentorado né e tem que ver se vai ser vitalício mesmo isso aqui eu comprodi isso aqui é intenção. Acesso o que é um amo tá porra nenhuma acabou acabou o negócio que não tem mais acesso enquanto os 12 meses ele tem acesso acabou 12 meses não tem mais. É como se fosse uma revisão entendeu. Ferramenta acessa a área de membros templates lista de fornecedores recomendados. software de prontuário e plataforma de agendamento aqui acho que Cara a lista de fornecedores pode botar tipo assim medicamento que a gente pode fazer uma parceria com desconto igual o que eu já fiz de empatia daí a gente pode fazer de implante. Nossa Senhora o espírito errado. Grupos de indicações entre mentorados networking Suporte WhatsApp canal de áudio sessão de acas de emergência cada mentorado tem direito a uma sessão individual extra 30 minutos. enxerga essa Deixa pra gente. durante uns 12 regra clara suporte pra dúvidas né da mentoria não resultado prometidos af final dos seis meses será um protocolo isso aqui tem que ver também deles. Você vai saber exatamente quanto cobrar ou você vai ter um modelo de pacote de acompanhamento ou você vai fazer parte de uma rede médica que te ajuda. Nunca prometer faturamento específico resultado Diferenciais justificam ticket alto acesso direto ao Dennis. turma limitada. Tira isso não vai ter turma. Tem até escassez mas não vai ter turma né sessões individuais como personalizadoidades resultados práticos networking atualização contínua. Precificação aqui ele tinha botado tu vai uma precificação aí eu nem usei lá em cima. É uma história que ele já foi botando como se fosse as escalas X da X da China. Isso aí pode acontecer no futuro no começo vamos colocar só. É só tem que eu acho que tem que tá muito baixo tá vendo tipo assim.gual o que a gente tá aqui grupo De 12 meses ó 15h25.ar essa faixa pra cá. Mas é não vou pegar um negócio desse só por enquanto entendeu. Tipo assim bota um bota deix dois deixa dois grupos aí bota. Vou botar um híbrido em grupo. Isso aí bota tipo assim O primeiro grupo ali não bota vaga não mas aí bota até. Bota 60. e o Híbrido talvez no futuro coloca tipo e 150 uma porra dessa mas só depois que a gente bateu o homem tá 680 120 a 150 só Como definir definir o preço ele fez um cálculo aqui eu deixei que eu achei legal assim só que não tá não tá chegando no que a gente quer entendeu. Mas eu achei legal pela quantos encontros sessão individual suporte tipo achei de maneira o jeito que ele calculou. Mas depois tem que ver o preço que ele botou da hora tipo assim da sua hora. Agora não é 500 a gente pode botar por 1300 Que com certeza vai jogar pra cima aqui né. Depois eu quero ver se isso aqui bate se eu mexer Parcelamento isso aqui também. Caetão. Tem que ver como que a gente faz. Parcelamento normalmente faz no cheque. Ai que doideira voltou esse negócio de cheque né. voltou mas já é uma forma do cara não comprometer limite do cartão e tudo mais e também não te causa né. Recorrência e arriscada entendeu tipo o coletivo ou é a vista no Pix ou é dividido no cartão e delegada 12 vezes porque são 12 meses de mentoria. que tá muito desconto aqui não tá não. Mas bota 10 né 10 por É aqui também tá errado né. Porque 10 por cento cara pra quem divide em 12 vezes é mais de 20 ainda mais nesse parada online cara. O que depois eu boto. Mas aí não vai botar vai botar até 12 se você botar até 12 no cartão. O céalo é pelo sai direto no no que faz. eu não botei não é a gente fez um Map máximo e não deu certo eu tava vendo aqui bom Gas. não tenho que essa parada também. Banco tem uma parada boa que eles têm o cartão recorrência que sendo bem sincero isso eu acho que não vale pra a gente adiantar nada não entendeu. A taxa muito alta cara. Ricardo é como se fosse a mensalidade a gente ganha como pela vista. quiser pagar parcelado é parcelado porque a gente não precisa mão entendeu. é menina eu recebo querendo ou não há quanto tempo eu tô sem vender porra nenhuma tudo mês é vender quanto me pode pagar esse tempo internet. Agora se eu já receber seu alarme torre tava trabalhando ali prora nenhuma que. Nunca parcelar mais com mentoria. De ponto à vista Vale. 10 por cento. Caraca meu Meu PDF bonzão parou cara então a muceta que Luiz fez aqui e parou. Ah tá isso aqui é só de Como justificar o preço na hora da venda daqui tem que dar malida também isso que eu nem li. É o que que daí a gente precisa produzir antes de vender proposta comercial da mercadoria o que é pra quem que inclui os estados esperados investimentos e depoimentos que que aumenta o dente. Não Contrato de prestação de serviço. Eu tenho um contrato que você já usa com tá. Depois me passa. uso salvando aqui. Termo de confidencialidade, não sei se entra no contrato.. Política de reembolso deve ter um contrato né? Documento separado, sugestão de reembolso total até sete dias após o primeiro encontro após sem reembolso não vai transferir a vaga. sabe uma parada que o que o Flávio faz lá nas mentorias o David também Se você quiser sair da mentoria é como se você comprasse um título quando você anda na mentoria por exemplo você comprou R$100.000 na mentoria pu você entrou na mentoria. Aí você escolheu pagar sei lá dividido lá. Quando passa 12 meses vai vencer aí você tem que renovar a tua unidade e normalmente tem 50 por cento do valor atual. Ou seja hoje é 60 mas quando for 100 aí você vai pagar 50.000. vai pagar 30.000 pagar 50. Então a renovação você tem 50 por cento de desconto do que o atual da mentoria tá. Ah e se eu não quiser renovar cara não renova acabou acabou. Mas tem quem indica por exemplo aí tem uma parada assim se você quiser sair da mentoria. você pode vender o seu título. Ou seja. alguém pega com esse Seu título você cobrou por R$100 hoje a minharia tá R$1 120 você pode vender a vistoria por R$120.000. Só que aí é R 50 por cento pra você 50 por cento pra gente. Então isso não é uma impressão pro cara de compra. Que tipo assim calma aí eu vou ter 100.000 mas tipo assim se eu não quiser quiser sair lá no final eu pago eu recebo 50 de volta claro ele que vai ter que trabalhar pra gente. Pra vender pra ele receber 50. E pra gente é jogo também porque tipo assim é como se a gente tivesse renovando com esse cara. Já seria metade meio. É se ele renovasse a metade esse a galho vai fechar o biquinho às vezes até mais da metade que é quando o cara acompanha ganha 100.000 depois vai ser 120. Então ele meio que vai vender pra ele se ele vender vai tentar vender agora se ele não vender acabou é uma parada que na hora da venda. dá esse aspecto pro cara esse cara não. É igual como se ele tivesse comprado um terreno né tipo assim tem um investimento ali tá garantido. vai ter se não quiser eu não pender os seus. Mas você vai ter que tomar decisão maneiro. É uma jogada maneira pô mais. Porque a gente mostra só a parte onde porra sem Porra dá pra dividir então dá mensalidade de tanto quanto que cê vai faturar mais então pô já mostra o Ri outra coisa porra o cara que quiser 12 meses não quiser fazer mais tem tem uma chance de recuperar 50 por cento do valor da minha intel atual o título às vezes vai valorizar o título é 100 se tiver 120 cara cê pode vender por 120 metade teu o 60. tal ele tenha a chance de botar ali mais da metade desse estilo de volta depois de ter tido todo o ro da mentoria. uma jogada pô. Os caras são muito inteligentes né. Formulário de aplicação Google F pergunta de triagem pra saber se o mais tem perfil. Eu não sei se o que vai fazer. Isso pode ser não vai pro WhatsApp, cara. Prospectador lá o João Car cai. Cê lembra do Viverde ar que quando você cai já tem um dentro do já é meio que o formário deles né. Só que é uma conversa um formulário disfarçado de conversa. Conversa. Em cronograma da mentoria documento com os temas de cada em conta as datas e horários. Então eu vou fazer. Sim vou fazer não. Vai ser de acordo com o que precisarem. acordo vai ser muito assim é o que eu te falei é bom a gente botar alguns temas tipo assim cara vamos falar só de tema técnico. Mas tema técnico a gente já que às vezes pergunta e resposta alguém quer falar de algum caso alguém quer falar de alguma coisa Não ou então quero não não quero aí depois a gente vem pra outro conteúdo não só sobre vendas hoje ou só sobre agendamento só sobre comercial pergunta e resposta não na dinâmica. Aí depois sei lá Se a gente for complementão depois você fala de inteligência artificial ah só como implementar tal coisa alguém tem ah o que que tá acontecendo é que a gente pode fazer. Então não dá pra gente meter um com a demanda ali né. É enraizado. E às vezes essas aulas cara tipo assim como implementar tal coisa ou então uma aula de emagrecimento. Cara a imersão grava bota ali da direita pra não escutar entendeu aí o cara pô ele consegue ir ali pega que pra ele ter uma base pra ter dúvida porque ele tinha dúvida tô aqui ao vivo. Então acho que a parada da monria é justamente não ter aula. A assim ah vamos falar hoje de emagrecimento te e aatida. Pô meu irmão se o que se chama La gravado ele faz tal coisa o negócio da mria é não conseguir falar assim. P direto comigo acontece. Fiz isso não deu certo fiz aquilo. Como que você faz tal coisa quando acontece tal tal tal tal coisa vive me mandando no celular pô meu irmão tô com um paciente tal aqui não sei o que o que que cê faria. É mais ou menos isso entendeu então é guardar a hora da mentoria ali pra pergunta e resposta coisa prática mesmo. Isso aqui a gente já tinha já tinha falado dos materiais plataformas área de membros de pagamento plataforma de vídeo tudo que você já tem. botando todo mundo no Wi-Fi né. E-mail de marketing WhatsApp Businessketing isso aí já um pouco Lauri Ma marketing na época do Rocha. chip aí ficava tipo assim você se inscreveu aí chegou e-mail com tá mole então eu chegou email com sete dias depois isso aí dá tudo pra ser um WhatsApp. Igual aquela parte que você fez lá da tarde não fez tal coisa chegou chegou. Que eu acho que o meu também apaga isso pô. O que eu fi de prospecção quando eu quero a compra chegam uma mensagem falando. É só de eu ter entrado ali no poder já recebi não cheguei a pagar mas eu já recebi que que eu me escrevi é ainda depois eu fiz falou aí só que também depois tem que ver se vai deixar nesse que tá mesmo ou se vai fazer a PI agendamento isso que é check-out skt de ligação de vendas faz aplicação skt de WhatsApp faz imersão spe de follow up scrit de objeções contratos jurídico isso aqui você pensou em usar do Nuca. Não. Não o da Que é dito. Mas aí já tem. Isso que tem também commir, você emite anota. Você em lado.. É o endereço da casa do Malone que teve lá. Corta PJ também já tem tá tudo certo. Tem conta PJ. Isso aqui que tem que depois dar uma olhada no contrato. Ah isso aqui é cronograma pra ir fazendo as coisas mas acho que isso aqui não vai dar certo não. Eu acho que sabe onde tem esse contrato naquele autentic pô eu usei o meio. Ah tá. Eu usei o negócio pra usei Eu usei ontem autentic que eu gerei umas receitas no sistema. Aqui seria a captação de leads é mais a parte do Luiz. da parada do Instagram. Carrossel Reels story Isso tem que esperar ele um pouco né pra ver como é que vai fazer. Tráfego pago. É eu vou ter que te pegar mas isso aí eu acho que a gente pode independente dele entendeu lá né dá pra gente ir tipo na imersão pegar essa base de 1000 e carhada da gente mandar uma paradinha conversar puxar. Eu acho que isso aí depois pode fazer sentido. como usar sem seis pães que ele tava falando ó nunca venda no grupo valor e redirecione pro perfil. Fase um entra aí você vai entrar em 10 grupos aí você já tem grupo. Responda dúvidas clínicas pra você responde o grupo compartilha artigos relevante pergunte a opinião sobre o protocolo se é conhecido conteúdo próprio compartilhe post no Instagram. Gravei um vídeo sobre isso. Depois o pessoal vai fazer uma aula online o convite da aula e tudo ele vai dando ideia de como chamar né. É indicação médico indica colega que compra o ingresso da imersão também ganha desconto. É isso aí é uma referência. Éelo dois embaixador modelo três parceria com influencer médicos é isso e acho que não isso aí acho que não cabe é não encrenca Tem umas paradas que eu tirei aqui isso que eu não tirei não. Lista própria aí que vem no WhatsApp isca digital que é aquilo que você falou. site protocolos de emagrecimento rentanilha calculadora especificação pra clínica mini aula gravada checlist. sabe o que eu tava lendo que o pessoal antigamente O pessoal antigamente dava ebur essas porra né aí falou cara hoje a galera faz meio que umaar. Porque a galera consegue ter acesso sei lá durante tanto tempo aí é meio que dá de presente tal coisa eu acho que é melhor do que mas aí o que fazer eu não sei mas eu tô pensando a Tatá postou acho que esses dias falando. De repente essa calculadora aqui é uma é legal uma coisa assim entregar alguma ferramenta alguma coisinha sei lá que o pessoal não tem. Entendeu tenho que pensar. Porque eu acho que cal de precificação precificação é uma par muito pessoal Depende do carro ou é o preço que ele compra esse negócio de mercado beleza dá pra botar como variável na calculadora e uma projeto específica. Mas eu acho que se o cara não tiver uma mínima conversa pra saber o quanto ele pode cobrar Vai er pro caralho. Um negócio que eu acho ó essa par da minha aulaada eu acho que é interessante. Só que aí às vezes não pra faturar mais mas às vezes com pode ser as duas coisas mas Mas agora tipo como se fosse um mini curso igual a galera da morte Marte. Aqui é meio que pra você dar pra puxar a pessoa né não vai acho que não vai ter lucro ali né. Eu cheguei a fazer uma aula que eu dei de sim mas eu divulguei muito pouco. É pode ser uma uma boa ideia. Vou tirar vou deixar essa aqui sim só pra gente saber que é. LinkedIn eu deixei mas não sabia se você usa. Acho que eu vou tirar porque a gente não vai usar isso mesmo. Aqui além de um page aí que é a parte do do Luís né. Aqui ele tá falando o que que tem que ter. Bloco de dor bloco de apresentação do D bloco bloco de prova social clínicos autoridade institucional prova social o que que você vai aprender amanhã à tarde Aí que vai acesso à imersão material de apoio certificado de participação. o que que diferencia.
Aqui ele fala o que que vai ter na imersão Denis o os preços Acessa à imersão material a gravação não tem sessão de mentoria em grupo pós evento. Acesso ao grupo VP por disso que acho que nem precisa. Vou tirar isso aqui. cê pensou em fazer uma mentoria depois do evento? Tipo depois da imersão. Fazia tipo uma sessão pós evento. Não aí a gente vai puxar o que a gente tiverando todo o problema. Que eu acho que ele deixou tipo eu era no preço mais caro. Deixou pra. Aqui tá vendo gravação completa a diferença vai ser de uma pra outra e é a gravação né. Garantir isso pra sete dias. Não sete dias. É aqui tá aqui é a garantia de sete dias né? Vamos escassez Bloco FAC. Isso aqui é falando além de page eu acho bloco final Mandaé. Vocidade de carregamento caro tudo tipo pra fazer além de pag velocidade de carregamento elementos visuais sequência de captação funil verdade cara porque você semana pra carregar num fia eu vi uma página ontem que demorou pra carregar e agora. Aqui fala em e-mail as besteira aqui o do WhatsApp que eu tinha te falado que ele deu a ideia. Oi não sei o que vi que você baixou o documento tal. Espero que seja útil nos próximos dias vou compartilhar alguns conteúdos exclusivos com você aqui pelo WhatsApp preferia não receber só me WhatsApp Aí depois cê vai. Uma pergunta rápida quanto você cobra hoje na sua consultoria emagrecimento pode responder aqui a sua curiosidade mesmo. Ele ele mandou umas ideias aqui link pra conteúdo vídeo curto esse material mostra como estruturei a preservação do meu consultório. Estou estou organizando uma imersão online pra médicos é um dia inteiro ao vivo com tudo que eu uso no meu consultório ainda tenho vaga se quiser saber mais. Aland Page né. Pra quem não comprou só temos temos tantos médicos confirmados Eu tenho umas ideias aqui. Artefatos necessários além de pei isso que isso tem que ver o que que vai fazer você falou do vídeo né de repente. cara porque vídeo também a galera como que cê ganha parada eu não vou assistir cara eu assisto não Se for realmente uma ferramenta como pagar eu vou pensar nisso. O que que pode ser um risco não maneiro. E porque nem não. Vídeo galera não vai assist já tentei fazer essa apag eu botei tipo no Closfet que eu tenho um Gooded. Teve uma menina que assistiu. Deixa eu contar algum caso. E a menina que assistiu foi eu fiz a reunião e tinha com raiva de mim. Tipo assim ela já tinha feito uma parada. Se falar algum caso clínico alguma coisa era muito esperto mais interesse não. Não assim o jeito que ele puxou ele até depois tipo assim quais são os quatro principais erros eu acho que eu fiz alguma pra nessa pegada. Eu botei no YouTube pô privado e só só botei pra essa sa quem eu mandasse o link entendeu. Caralho botou muita coisa aqui agora o evento dia da imersão ó estrutura roteiro. principais erros de consultório particular. deu 27 minutos pô tudo grande. Então cê acha que isso dentro do grupo de médicos de vocês você acha que as pessoas não assistem? Eu acho que não. Acho que é assim aleatoriamente não entendeu olha aqui tem um presente pra você eu acho que não tem que ter uma mínima parada pra essa antes de cair ali sei lá não sei. Eles tem que pensava às vezes Luís também dava mano norte aqui ele começa a detalhar o dia do evento entendeu acho que isso aqui a gente pode deixar pra ver depois mesmo. Que aí é mais mais detalhado né acho que não precisa ver isso agora. Vou tentar.
